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DEALER VAR

Da Strhold gli strumentsi
per smuovere il 2009

I distributore inaugura
il nuovo anno affinando
gli strumenti a valore
aggiunto per il
supporto dei reseller

I concetto di “mercato col-

laborativo™ rappresenta
uno dei principali paradig-
mi con cui gli operatori Ict
stanno facendo fronte agli
effetti della crisi del setto-
re. Tale modello di business
risulta particolarmente gra-
dito alle realtd della distri-
buzione. oggi sempre piu
dibattute tra la competizio-
ne con i vendor e la necessi-
ta di reinventare la relazio-
ne con i propri reseller.
In linea con questo trend,

Strhold lancia ['iniziativa
della Strhold Community.
Si tratta di una riorganiz-
zazione delle attivita desti-
nate al canale tramite cui
l'azienda di Reggio Emilia
aumenta il valore aggiunto
delle iniziative rivolte a In-
dipendent software vendor
e technology partner.

I membri che scelgono di
accedere alla Strhold Com-
munity, infatti, possono
usufruire delle varie risor-
se messe loro a disposizio-
ne dal distributore, tra cui
strumenti di know how, di
marketing e di argomento
commerciale.

L'obiettivo € quello di condi-

1

Videre competenze e abili-
ta, lndiv% ndo e sfruttan-
do insieme le opportunita
offerte, con una frequenza

minore che in passato, dal
mercato. O

Argomento: - Si parla di STRHOLD
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